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Convertir vos visiteurs en clients 



Acquisition 
de prospects 

qualifiés 

Conversion 
de vos prospects  

en clients 

Analyse 
du retour sur 

investissement 

Les 3 métiers d’AWE 



Création de landing pages 
 pour vos campagnes sur Google 

AB testing : 
Identifier la page la plus rentable 

Powered by 

Conversion de prospects en clients 

Audit de la performance : 
 augmenter votre taux de conversion 

Déplacements de souris 
sur vos pages 

Zones les plus cliquées 
sur vos pages 



Analyse du ROI 

Les certifications agence 

AWE est la 1ère agence en France à obtenir la double 
certification américaine Marketing Experiments :  

- Optimisation de landing pages 
- Testing online 

Tableaux de bord personnalisés 
sur Google Analytics 

Analyser vos KPI  
pour optimiser votre taux de conversion 



Pourquoi augmenter son taux de conversion 
et surtout comment faire ? 



Connaissez-vous votre taux de conversion ? 

(*) Taux de conversion pour un site marchand en France – FEVAD, février 2010 

Taux de conversion moyen  
d’un site E-commerce : 1,8% (*) 



Le taux de conversion est un ratio… 

Taux de  
conversion 

… qui mesure la capacité d’un site à convertir 
ses visiteurs en clients 



La landing page est souvent la page  
qui fait fuir le plus de visiteurs 

Landing 
page 

Etape 
2 

Etape 3 

Votre site est comme un panier percé 



Méthodologie de testing certifiée 
 Créer les variantes de page 
 Mettre en concurrence les variantes 
 Valider statistiquement les tests 
 Intégrer la page gagnante sur votre site 

AB testing : une méthodologie rigoureuse 

Vos avantages 
 
Avantage 1 
Avantage 2 
Avantage 3 

Votre proposition de valeur 
Offre 

Je m’abonne ! 

VARIANTE C 

Vos avantages 
 
Avantage 1 
Avantage 2 
Avantage 3 

Votre proposition de valeur 

VARIANTE A 

Offre 

Je m’abonne ! 

Taux de 
conversion 

3,3% 

Taux de 
conversion 

1,7% 

Taux de 
conversion 

4,5% 

VARIANTE A 

VARIANTE B 

VARIANTE C 



Web Conference 
Simple, Rapide et sans Engagement 

Débutez votre Conférence Maintenant  

www.Arkadin-Expresse.com 

Etre rentable sur les TOP positions AdWords 

5 

8 

7 

6 

4 

2 

3 



Méthode : l’AB testing 

Objectif : convertir plus de visiteurs en clients 



Acquisition Conversion Analytics 

Merci !  
RDV au stand G4  


